P OZVA N KA N A S E M I N AR PO PAI C E THE GLOBAL As:(‘):IIATION FOR MARKETING AT RETAIL

OMNICHANNEL
RETAILING

22.9.2015 0d 12,30 do 16,30 hod

v prednaskové mistnosti Ipsos s.r.o.,
Slovansky dim, Na Pfikopé 22, vchod E, 110 00 Praha 1.

CENTRAL EUROPE

Seminar bude vénovan nejnovéjsimu vyvoji
v oblasti Omnichannel strategii v retailu.

Program seminafe na nasledujici strané.
Seminar je porfadan pod garanci Klubu zadavatelti POPAI CE.

@ POPAI CENTRAL EUROPE
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PROGRAM SEMINARE:

12,30 - 12,55
12,55 - 13,00
13,00 - 13,25

13,30 - 14,00

14,00 - 14,30

14,30 - 14,50

14,50 - 15,10

15,15 - 15,40

15,45 - 16,05

16,10 - 16,30

Moderuje: Petr Simek, Managing Director WELLEN a.s, garant Klubu zadavatelt POPAI CE

Registrace ucastnikid, obéerstveni
Zahajeni seminare, uvodni slovo

Jak chapeme Omnichannel a pro¢ o ném aktualné vsichni mluvi?

Jak se s nim v soucasnosti v retailu pracuje a jaké zmény nas cekaji?

Pfipadové studie Omnichannel koncepci a jaka jsou ocekavani ,digital” spotrebiteld?

Ondyfej Zak, Senior manazer oddéleni podnikového poradenstvi, Ernst & Young Ceska republika

Propojovani prodejnich kanall pro vyssi roven sluzeb pro zakaznika.
Zaclenéni distribu¢niho mista do zZivota zdkaznikd a co nejblize k zakaznikovi jako soucast Omnichannelu.
Simona Kijonkova, zakladatelka a majitelka, Zasilkovna s.r.o.

Vysledky evropského vyzkumu popisujici vyuzivani jednotlivych prodejnich kanalu.

Analyza novych prvkd nakupniho chovani a ndkupni trasy zakaznika.

Jak zajistit soulad prodejnich a komunikacnich nosict a jejich komplementaritu s cilem upoutat pozornost
zakaznikl a posilit jejich vérnost v prabéhu celého procesu nakupovani.

Béatrice Boussard, Owner & Manager Sens’O, Retail Marketing agency (pfednaska probéhne v anglictiné)

Pauza, obcerstveni

Realita a zkuSenosti ze zahranici.
Integrace Omnichannel feseni predniho svétového retailera smérem k zakazniklm i uvnitf retailové spole¢nosti.
Gian Maria Gentile, Digital Director, Carrefour Italia (pfrednaska probéhne v angli¢tiné)

Vyvoj mobilniho marketingu a socialnich siti v ramci Omnichannel nakupniho procesu.
Marian Nic, Mobile & Social Consultant, WELLEN a.s.

Technologie, bez kterych se pfi Fizeni Omnichannel prodeji neobejdete.

Globalni pohled na technologicka reseni pro vicekanalové strategie v navaznosti na zmény zptsobt nakupovani.
Potvrzeni novych trendd konkrétnimi priklady.

Viktor Petras, Obchodni feditel, Wincor Nixdorf s.r.o.

Zavér seminare, diskuze

Zména programu vyhrazena.

IB0ZISPRODE)

Medialnim partnerem akce

je casopis Zbozi & Prodej.

Podminky ucasti na seminari

Pro ¢leny POPAI CE je U¢ast na seminafi zdarma. Ucastnicky poplatek pro ne¢leny POPAI CE ¢ini 3.500,- K¢ + DPH, tj. celkem 4.235,- K¢&.
Prosime o uhrazeni poplatku na ucet POPAI CE service s.r.o.: 3933950001/5500 vedeny u Raiffeisenbank Hradec Kralové

IBAN CZ6855000000003933950001. Jako variabilni symbol uvedte ICO Vasi spole¢nosti.

Pocet ucastnikl je omezen s ohledem na kapacitu salu, proto prosime o zaslani pfihlasky co nejdrive.
Ucastnicky poplatek uhradte do data konani seminare.




