Pozvanka na seminar POPAI CE
Jak spravné cilit
na zakaznika

Segmentace, Lokalizace, Personifikace
21.9.2017 od 13,00 do 16,00 hod

prednaskova mistnost spolecnosti Ipsos s.r.o.,
Slovansky diim, Na Prikopé 22, vchod E, 110 00 Praha 1

Nakupovani neni Zadnou zabavou, tedy alespor co se zdkladnich Zivotnich
potreb tyce. To jen trendy, které se témto tématdm vénuiji, se snazi presvédcit,
Ze spokojeny zdkaznik nakupuje vice. Spokojenost neni primarné o dusevnim
stavu , nasyceni” nebo saturace z “dobrého” nadkupu. Spokojenost je velmi
casto o schopnosti znacek a retailert pFizpusobit se a nabidnout
opravdu to, co zakaznik ocekava.

Byt je Ceska republika mala zemé& bez markantnich regionalnich specifik,
i tak jsou lidé v jednotlivych regionech rozdilni. Jak z pohledu kupni sily, tak
i socidlnich a kulturnich ocekdavani. A pokud si je znacky chtéji ziskat, mély
by o nich védét vic. A mély by jim to nasledné nabizet. MliZe prostiedi, ve
kterém nakupujeme a Zijeme, ovlivnit prodej samotny?
Seminar primarné resi ucinnost lokalnich marketingovych pobidek
oproti tém plosné globalnim. Zabyva se znalosti mistnich specifik,
ktera jsou urcujici pro nakupni rozhodovani. Zajima se o geograficka
kritéria segmentace, odhaluje neprozkoumané mikro rozméry jednotlivych
regionalnich odliSnosti.
« Jak socialni prostfedi a komunity ovliviiuji nakupni nalady

a ocekavani zdkaznikl?
o MiUze dat pochopeni lokalnich specifik marketérm mnohem

efektivnéjsi nastroj prodeje nez pouhy plosny marketing?
o MUze byt lokalni prodejna globalni znacky,

komunikujici na zakazniky dle jejich lokalnich specifik,

mnohem Uspésnéjsi nez prodejna komunikujici obecné?
o Kde zacina a kde kond¢i hranice ,lokalnosti”?
« Existuje ,superlokalnost”?

Program seminare na dalsi strané.

Medialnim partnerem seminare
je casopis Zbozi & Prodej.
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Moderuje: Petr Simek, garant Klubu Zadavatelt POPAI CE, Managing Director WELLEN
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Program seminare

12,15-13,00
13,00 - 14,30
14,30 - 15,00
15,00 - 16,00

Registrace Ucastnikd seminare
Prvni ast seminare

Pauza na kavu a obcerstveni
Druha ¢ast seminare

Prednasky a prednasejici
¢ Jak dorucit to spravné sdéleni zakaznikovi?

Jak dorudit to spravné sdéleni v zemi s Sesti casovymi pasmy, kde 65 % populace nejvétsiho mésta se v dane zemi viibec nenarodilo a kazdy rok se do zemé
pristéhuje 300.000 novych obcanl ze vsech koutl svéta.

Prednasi: Radek Krasny - Director of Marketing & Brand, Huawei, Kanada

* Jak zkombinovat selektivni a automatizované personifikované nabidky

Redlné priklady a ukazky obou variant

Prednasi: Petr Kriklan, Retail Analytics Director, Europe CentrallEast, Nielsen

* CRM 2.0

Jedinecny priklad personalizovaného pfistupu a sluzeb pro zakazniky.
Pfednasi: Michal Stadler, CEO ve spolecnosti datasapiens, a.s.

* Realné prinosy Digital Signage v retailu - pripadové studie
Prednasi: Lukas Zima - IT B2B Manager. Samsung Electronics Czech and Slovak, s.r.o.

* Geomarketing - moderni nastroj pro naplanovani a spravné zacileni obchodnich aktivit
VyuZiti geomarketingu v rdznych segmentech. Konkrétni priklady vyuZiti na ad-hoc prikladech.
Pfednasi: Simon Dvorsky, Senior Project Manager, GfK Czech

Podminky ucasti na seminari
Pro 2 zastupce z kazdé ¢lenské spolecnosti POPAI CE je Ucast na seminafi zdarma. V pfipadé Ucasti vice zastupcl z jedné clenské spolecnosti plati 50% sleva z Gcastnického poplatku pro 3.
a dalsiho zastupce. Ucastnicky poplatek pro ne¢leny POPAI CE ¢ini 3 000 K¢ + DPH, tj. celkem 3 630 Kc.

Prosime o uhrazeni poplatku na ucet POPAI CE service s.r.o.: 3933950001/5500 vedeny u Raiffeisenbank Hradec Kralové, IBAN CZ6855000000003933950001
Pocet ucastnik( je omezen s ohledem na kapacitu salu, proto prosime o zaslani prihlasky co nejdfive. Ucastnicky poplatek uhradite do data konani seminare.




