Certifikovany kurz POPAI CE 2021

ZAKLADY IN-STORE
MARKETINGOVE
KOMUNIKACE

Naucte se s nami zaklady komunikace
v misté prodeje a ziskejte certifikat!

Zveme Vas k Gcasti na specializovaném vzdélavacim programu,
ktery probéhne 23. 9. 2021 od 9.00 do 16.30 hod

v prednaskovém sale spoleénosti Ipsos s.r.o.,
Slovansky dim, Na Pfikopé 22, vchod E, 110 00 Praha 1.

Partnerem kurzu

v 4L
° \SE » je Katedra marketingu Fakulty
<«  podnikohospodaiské VSE Praha.

o
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Kurz je pojaty jako Uvod do problematiky a zakladnich oblasti oboru
in-store marketingové komunikace pro zacinajici profesionaly pUsobici

u vyrobcl, zadavatelt reklamy, maloobchodnikd a reklamnich agentur.

V kurzu prednaseji zkuseni experti, kteri stale aktivné plasobi
v predmétnych oblastech oboru in-store komunikace.

Soucasti je také praktické cviceni — mini audit POP
médii zaslanych pfihlaSenymi ucastniky.

Program kurzu na nasledujici strané.
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Casovy rozvrh kurzu

09.00 - 09.30 | Registrace

09.30 - 10.00 | Uvod do in-store komunikace

10.05 - 10.50 | Brief - klicovy faktor uspé&sné komunikaéni kampané
10.55 - 11.40 | Multisenzoricka in-store komunikace

11.45 - 12.30 | Zakladni principy funkéni in-store komunikace
12.30 - 13.10 | Pauza na obéd

13.10 - 14.00 | Digitalni in-store komunikace

14.05 - 14.45 | Vyzkum Gcinnosti in-store komunikace a nakupniho chovani
14.45-15.10 | Pauza

15.10 - 15.50 | Stavba a priibéh in-store komunikaéni kampané
15.50 - 16.20 | Praktické cviceni

16.20 - 16.30 | Diskuze a ukonceni

Program kurzu

Moderuje: Daniel Jesensky,
Vice-prezident POPAI Central Europe, Managing partner DAGO

Uvod do in-store komunikace

Vymezeni, souvislosti a role komunikace v mistech prodeje v komplexnich
marketingovych komunikacich, spolecenska realita v pozadi nakupniho chovani

a aktudlni trendy, impulzivni ndkupni rozhodovani a zakladni funkce POP komunikace
Prednasi: Daniel Jesensky, Vice-prezident POPAI Central Europe, Managing partner DAGO

Brief - klicovy faktor uspé&sné komunikaéni kampané, role designu v in-store
Spravné zadani briefu = perfektni vysledek tendru = Uspésna POP aktivita

Prednaseji: Martin Hasilik, clen rady POPAI CENTRAL EUROPE, Jednatel Authentica

s.r.o, Vlasta Vlasakova, Trade Marketing Manager Export, Budéjovicky Budvar, n.p.

Multisenzoricka in-store komunikace
Smyslové vnimani, jeho vliv na nakupni chovani zakaznika a stimulace smyslU
Prednési: Ales Stibinger, Reditel GAIA Group

PASXY
P&

PART OF THE Shop! GLOBAL NETWORK
CENTRAL EUROPE

Zakladni principy funkéni in-store komunikace
Zakladni prostorové a vizualni principy funkéni tvorby a implementace POP médii
Prednasi: Daniel Jesensky, Vice-prezident POPAI Central Europe, Managing partner DAGO

Digitalni in-store komunikace

Zmény v chovani zdkaznika a obchodnika, vliv technologického rozvoje
na interakci mezi zdkaznikem a obchodnikem, moZnosti vyuziti
digitalnich pristupl a technologii v moderni in-store komunikaci
Pfednasi: Petr Simek, Prezident POPAI CE, Managing Director WELLEN

Vyzkum Gcinnosti in-store komunikace a nakupniho chovani

Testovani ucinnosti POP médii a jejich vlivu na nakupni

chovani = zaklad Uspésnych realizaci

Prednasi: Andrea Voznikova, clenka rady POPAI CE, Research Director InsightLab

Stavba a pribéh in-store komunikaéni kampané

Od strategického planovani po vyhodnoceni kampané. Na pripadové studii realné
in-store komunikac¢ni kampané si ukdzeme, jak funguje souhra komunikacnich
aktivit na cesté zakaznika k ndkupu (path to purchase) a na ¢em viem v celém
procesu tvorby, vzniku a implementace zalezi, aby doslo k napInéni danych cild.
Pfednasi: Jan Solta, Sales marketing consultant, Shop4Experience

Praktické cviceni

B&hem kurzu probéhne praktické cvi¢eni. Uéastnici zaslou v predstihu (nejpozdéji do 6. 9.
2021) fotografie svych in-store komunikacnich projektt a POP médii se stru¢nym popisem
dle dané osnovy. Pfednasejici pak ve spoluprdci s Gcastniky kurzu budou prezentované
projekty analyzovat a komentovat s cilem poukazat na pfileZitosti k optimalizacim.

Na zaveér kurzu absolventi ziskavaji osvédceni
o absolvovani certifikovaného kurzu POPAI CE.

Pro ¢leny POPAI CE plati Ucast za zvyhodnénych podminek:

2 zastupci z kazdé ¢lenské spole¢nosti maji zajistén vstup zdarma, dalSim
zastupclim POPAI CE je poskytnuta 50% sleva z Gcastnického poplatku. Ucastnicky
poplatek pro necleny POPAI CE ¢ini 5.000 K¢ + DPH, tj. celkem 6.050 Kc.

Po obdrzeni Vasi prihlasky k ucasti na kurzu Vam bude zaslana faktura.

Jako variabilni symbol uvedte ¢islo faktury.

Prosime o uhrazeni poplatku na ucet POPAI CE service s.r.o.:

3933950001/5500 vedeny u Raiffeisenbank Hradec Kralové

IBAN CZ6855000000003933950001

Ucastnicky poplatek je nutno uhradit do data konani kurzu.




